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SOFTWARE

AL DIA

Descripcion de un paguete
que permite lievar un estricio control
de las operaciones basicas
que componen el ciclo de ventas.

“ gue componen el ciclo de ventas..
- Un ciclo esta compuesto por fun-
ciones que a su vez son una tarea

- importante de un sistema.

i Este ciclode permite ala geren-
- ‘cia de manera integral, el manejoy
- control-adecuado de sus cobranzas,
|- de sus inventarios y el oportuno

" proceso de facturacion.

s Tales procesos no son aisla-
.- dos; para realizar una venta se de-
- ba conocer el estado de los inven-
" tarios y en general, el estado de
:.: cyenta o la cartera del cliente al que

““se le va a vender. Ademas, los in-,

.- ventarios y la cartera estéan interre-
" lacionados a través del proceso de
~facturacién.

s Un aspecto clave €5 poder ver
‘el efecto o la red resultante del sis-
~"temyd, sus transacciones y sus ba-

ipode es un 'paqL'lete :

Gracias
a las facilidades
de codificacion cada -
empresa puede escoger
la estructura de cddigos
de clientes y productos
gue mas se adapien
a'su caso:
particular. .

ses de datos, evitando fa dub[ica~

cion de informacién y sus conse-
cuentes errores.

.. *Enelareade facturacron per-
mite incluir en {a factura descuen-
tos, cargos, pagos por cuotas fijas,
etc. brindando la solucidn adecua-

- da a las necesidades de la empresa.

. » En el area de inventarios se
logra llevar facilmente un registro
actualizado de cada uno de los
items que lo conforman gracias al
cardcter interactivo dei sistema, vy
de esta manera tener a la mano in-
formacion que permite un excelen-
te:manejo’ de inventarios. L

;e Enel dreade can‘era se Iogra. ;

" controlara cada uno de los clientes:

gracias al. manejo de cupos de cré- -
- dito al facturar y a los controles pro-.
pios al asentar mowmaentos en las. -
' cuentas de os clientes;. E
. Toda la informacién captada
" durante el uso adecuado del Tripo-
de es utilizada para obtener estad(s-
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AL DIA

MENU PRINCIPAL

** VERSION 2.5 - DEMO **

FACTURACION - INVENTARIOS - CARTERA

TECLEE LA OPCION DESEADA « »

1. FACTURACION.

2. INVENTARIOS. -

3. CARTERA, -~

‘74, CIERRE MENSUAL .
5. REPORTES ESPECIALES - :
6. MANTENIMIENTO DEL SISTEMA -
7. FIN DE SESION -

00004

FIC.-Versién 2.5 “C.M. Giraldo 0° - Derechios Reservados .
e : o T a1
FACTURACION
** FACTURAR **
1FACTURA No. ... = " 00005 g
2 CODIGO CLIENTE "~ = 101001 PEPE FLOR{-ZZ
3 DESCUENTO (%).. 2200
4 CARGO (M) : TRANSPORTE...
5 VALOR CARGO (I) T 100000
* 6 CARGO (I} : SEGURO...
7 VALOR GARGO (ll) Lo : 1,500.00
8 No. CUOTAS DE PAGO 12, '
9 PERIODOS DE {dfas) - 130,
10 FECHA FACTURA (AAMMDD) : 860303 -
11 FECHA fer VENCIMIENTO 1 860403
121VA% -

:10

DESEA CAMBIAR ALGO (No PﬂEG.’N)
" = Borra enfrada:

Ayuda: § Sube

: (ESC) Para terfﬁinar,

ticas de venta muy utlies como in-
dicadores gerenciales, que den so-
porte a la tofma de decisiones en
empresas que venden sus produc-
tos aterceros. Las transacciones o
sucesos en el ciclo de ventas, pue-
den subrayarse de tal manera que
estadisticamente nos puede mos-
trar las consecuencias de un defec-
to observado que detectado a tiem-
po puade mejorarse..

. Las ventajas actuales de la sis-
tematizacién con herramientas po-

- Figura 2

derosas como Tripode, nos lievan a
conseguir elementos de juicio y de
control, que en el pasado al fraba-
jar cada subsisterna aislado, eran
practicamente inaflcanzables.

. Tripode es un paquete nacio-
nal desarrollado por colombianos.
En la actualidad existen mas de
clen companias usuariasen todoel -
pais, ias cuales manejan muchas re-
ferencias y clientes ¢on gran éxito.
Funciona en cualquier microcom-
putador que utilice sistema opera-

cional CP/IM o MS-DOS y lenguaje
M-BASIC. Requiere solo 64 K de me-
moria principal. Cada 6 6 12 meses
segln sugerencias de los usuarios
se obtienen nuevas versiones del
sistema con actualizaciones y re-
querimientos que se introducen co-
mo mejoras al sistema.

Dado que en el ciclo de ventas
se estan manejando transacciones
retacionadas directamente con re-
gistros contables, el paquete tiene
una serie de controles de acceso
para los usuarios de tal manera que
la gerenicla puede decidir a quién.
darle diferentes tipos de claves pa-
ra tener acceso al sistema, actuali-
zar, mirar informacién ¢ grear nue-
vos datos de acuerdo con el nivel
que cada usuario tenga en la orga-
nizacién.

CODIGOS

Para el manejo de !os chentes :
productos y vendedores, Tripode
cuenta con codigos que se pueden
disefiar de manera flexible, que per- -
mite acomodarse a las necesidades::
de cada empresa. Asl por ejemplo,

es posible agrupar los clientes o'+

productos bajo caracteristicas co-:

munes. Por otra parte, el codigo del

cliente puede sefialar explicita o im-
plicitamente: al vendedor que lo
atiende, para que el sistema se en-
cargue de actualizar automética-
mente los registros de los vendedo- -

res al momento de facturary dere- -

caudar. Gracias'a estas facilida-

- des de codificacion, cada empresa

puede escoger la estructura de co- .

digos de clientes y de productos 1
que mas se adapten asu caso es- - -

pecffeco
CARACTERISTICAS. .

Una vez se han codificado los
productos y los clientes, se crean®’

48
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CONTROL DE INVENTARIOS

CONSULTAR/ACTUALIZAR PRODUCTOS

CODIGO: 1AS0701

1. DESCRIPCION: ASPIRADORA REF. 0701

2. UNIDAD: UNIDADES
3. PRECIO DE VENTA:
5. PUNTO MINIMO;

*. EXISTENCIAS:
VENTAS ACUMULADAS
VENTAS DEL MES

DEVOLUC. ACUMULADAS

DEVOLUC. DEL MES

ULTIMO MOV, (AAMMDD): 860218
30,000.00 4. IMPOVENTAS: 10%
10.00 6. PUNTO MAXIMO: 100.00
90.00 COSTO PROMEDIO: 22,884 .60
24.00 £91,120.00
12.00 285,120.00 _ S
6.00 30,000.00 S
6.00 30,000.00 % DEVOL/VENTAS: 50.00

PARA SALIR TECLEE 0 hCERO

TECLEE EL No. DEL GA

UE DESEA CAMBIAR:

los archivos maestros de clientes,
productos y vendedores. Luego se
introducen los saldos de carteray
. los inventarios iniciales a una fecha
- determinada; desde la cual se co-
- menzard a facturar, En /a figura 1,
" "8e encuentra el mend principal. A~
.| - través de este menii se enicadenan
| todos' los  programas que confor--
‘man el sistema Tripode. Dicho me-:
- |:-:nd posee siete posibles opciones
. |-+ de entrada para el usuario, el cual
escogeré el programa que desee
.. cargar segén la opeion escogida.
. Asi por ejemplo; para {ievar a cabo
< trabajos de cartera debe escogerse -
la akternativa nimero 3 del. mend-
. principal, a través de la cual se ma-
- neja todo lo relacionado con los
-+ clientes y su explicacion se encuen-
. traen e! numeral 5. :

5{}_-: FACTURAC;ON

Este procedlm:ento, como su-
' nombre lo indica; permite realizar la-
~ facturacion y consta de cuatro as-:
- pectos basicos: s
| - o Elaborar la factura (31 se desea)
- Gargar la cartera. SR
.. » Descargar los inventarios: -

©  Actualizar las. estadistlcas de
ventas

- para poder facturar deben estar

- apropiada para poder ejercer un es-

- Cuando se desea
o ﬁsi}ar un producto, -
8 paqueia ofrece.
“{a ventaja
de enmascaramt@m@
gmx' gmp@ o suh grup@. :

'Debe tenerse ‘en cuenta que.
creados 10s registros de los clien-
tes a quieries se les va a facturar,
los registros de los productos para
facturar y fos registros de los ven-

dedores que realizan la venta. .
“-o Através del sistema Tripode se

" permite una facturacién muy gene: | -
" ral @n la que se pueden incluir des-.

“cuentos (no condicionados) y hacer
" hasta dos ¢ cargos tales como fletes,

. seguros, o mano de obra; Permite:
- también facturar por cuotas de va-

. lores y perlodos fijos (en dias)a par-

| tirde la fecha def primer vencirnien-

- to, encargéndose el sistema de or-

- ganizar: la. informacién. en forma.

Flgura 3

tricto control de la cartera. Verifica
que el cupo de crédito asignado a
cada cliente no sea excedido, que

~ las existencias de los productos pa-
““ra facturar sean suficientes y, por
- (timo liquida autométicamente el

impuesto a ias ventas (IVA} por ca-

T 'da art{cufo facturado.

_ Lafigura 2 presenta el ment de
'facturamén en ella aparece el ng-
- mera de la factura el cual es incre-

- mentado automaticamente: por el

sistema, aunque existe ia opcion de

. cambiar el consecutivo de la factu-
' racion si se desea: El valor resultan-
- le al facturar serd almacenado en

. las estadisticas del cliente y en la

. de los productos facturados. Si se
*desea hacer algln cargo adicional

a la factura y que aparezca en la
misma, debe responderse a la pre-
“gunta 4 con la descnpclén dsl

cargo: :
En el méduto de facturacién

- existe {a posibilidad de incluir las’
- preguntas adicionales de acuerdo -
- con las necesidades del usuario, las:
- cuales deberan ser tratadas segun .
el caso. Ejemplos de estas opcio-
. nes pueden ser el niimero del pedi--
.~ 'do; el nimero de la remision, con-
- diciones de pago; eic. Es posible

cambiar alguna de los codigos in-

- troducidos, la cantidad, el precio de

' Oficina Eficiente Mayo - Junio 1086~ 7
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CREACION Y ACTUALIZACION
DE CLIENTES

- CONSULTAR/ACTUALIZAR CLIENTES

venta debe teclearse el valor al que
se quiere facturar la unidad del pro-
ducto que se esta creando. El pun-
to minimo y el punto maximo hacen
referencia a los puntos de control
de los inventarios, dependiendo de

CODIGO: 101001

1. NOMBRE PEPE FLOREZ la rotacion del producto, de la de-
2.NLT. 60.235.210 manda, del tiempo de reposicion.
3. .?‘ET_ECC'ON 3256%3"' 23—54 Ademds ef porcentaje de impuesto
g‘ TELEES‘;‘,S EB) o de ventas con que esta aprobado el
6. CIUDAD o BOGOTA - articulo.
'f CUPO DE CREDITO 1,ggg,ggg-gg Existe una opgién para efimi-
A s A0 | e ety o
*, COMPRAS 395,000.00 1,175,000.00 a que e
*, DESCUENTOS 82,440.00 199,440.00 ta, que no tenga existencias o que
. DEVOLUCIONES 65,000.00 . -~ 65,000.00 no haya fenido movimiento en el
- - i mes. Si no, en la pantalla se mos-
PARA SALIR TECLEE 0 (CERO) trard por qué razén no puede eli-
TECLEE EL No. DEL. CAMPO QUE DESEA CAMBIAR: minarse.
Figura 4 La opcién de inventarios pro-

CONSULTA Y ACTUAL!ZACION
. DE VENDEDORES o

CONSULTAHIACTUALEZAR VENDEDOHES

CODIGO 10?
1. NOMBRE . :
*. VENTAS DEL MES :
*. VENTAS ACUMULADAS
*. DEVOL, DEL MES -

. *. RECAUDOS DEL MES °.
" DESCUENTOS DEL MES

JOSE MIGUEL ARIAS
395,000.00
1,175,000.00
~65,00000 .
733,150.00
82,440.00

- PARA SALIR TECLEE 0 (CERO)

TECLEE EL No. DEL CAMPO QUE DESEA CAMBIAH

~ venta o el descuento por producto
"o introducir mas productos. Tam-
- bién se puede obtener el ntimero de

: ccpi_as que_ 'Se d_esee'entre 0y9

INVENTARIOS

Esta aplicacién del SIstema Tﬂ-'

pode se encarda def control de los
inventarios de la empresa. Permite
entrar fos datos correspondientes a
' entradas salidas, notas de contabl~

“Figura 5

' Ii'dad'en forma indepéndiente u ob-
viamente las salidas por venta atra-
: vés de la facturacion. - -

La figura 3 hace refefencla al -

mane;o de la informacién bésicade

los productos y no de fos movimien: -

{os de inventarios. A través de esta
se crean, eliminan, consultan y ac-
tualizan los registros de los produc-
tos. Es necesario introducir la des-
cripcién del artfculo, la medida en
que se maneja el producto (cajas,
metros, libras, etc.). En el precio de

duce los siguientes reportes:
-+ Movimiento por producto en
el que se muestra por referencia to-

- das las transacciones del mes en -
cantidad y valor..

" ® Productos ba;o punto mim-
mo. En &l se pueden ver aqueilos
productos que estén por debajo dei-
punio minimo.:

.- * Producios sobre punto méx:« :
mo. Se: adjudican. referencias a’
aquellos que estan sobre el punto -
maéximo de existencias permitidas.:.

- ¢ Productos: sin: movimiento

- desde una fecha determinada. Po- -

ne sobre aviso al gerente sobre las
referencias que no se venden, . -

- Desde este procedimiento se-
pueden manejer entradas a bodega
y salidas de bodega para registrar
los movimientos respectivos. Con
fos primeros se lieva a cabo el pro-
ceso de valorizacion de los inventa-
rios por ¢costo promedio ponderado,
Otros movimientos como son fas
salidas por venta y las devoluciones’
de clientes, el sistema fas maneja-
automaticamente desde las aplica-
ciones de existencias y cartera.
Cuando se desea tistar un produc-
to, el paquete ofrece la ventaja del -
enmascaramiento por grupo o sub-
grupo, tal como se desee..

Oficina Eficiente Mayo - Junio 1986




SOFTWARE

AL DIA

VENTAS POR CLIENTE

FECHA DE PROCESO (AAMMD): 860303

VERSION 2.5-DEMO
VENTAS POR CLIENTE

PAGINA: 1
FECHA: MARZO 3 DE 1986

CoBIGo CLIENTE -

Este médulo maneja todo lo re-
ferente a cuentas porcobrarconlo..
. relativo & registros de los clientes.
- ¥'sus cuentas. Para esto es posible: :
crear, eliminar, consultaryactual;-._-

zar clientes.

La figura 4 nos muestra como. .
se c¢rea vy actualiza un cliente; en

 elladebera digitarse el cédigo asig-
nado al cliente de antemano, siya

~ existe o es invalido la entrada no se- -
" ra captada por el sistema. El cupo.
" de crédito serd tenido en cuentaal .
|- momento de cargarie una facturaal -
. cliente, 8i la suma del saldo méas el
valor de la factura que intenta car-

garse es superior al cupo del crédi-

to asignado, el sistema praguntaré.

- si desea cargar ia factura al cliente.
©oon Bi se desea eliminar un clien-
- te, el sistema verificara que ¢l sal-
do del cliente sea cero y que no ha-
va tenido movimientos en el mes.

medio de ias cuales se pueda cono-
cer los estados de cuenta de los
clientes: exiractos de clientes, car-
tera resumida,; cartera por vencer.
discriminada, cartera vencida resu-
mida, cartera vencida discriminada. -
Una alternativa especial de en-

mascaramiento que ofrece el pa-

quete.en este médulo, es la de que-
rer producir un reporte en que solo
se quiera listar codigos que tengan
alguna secuencia de caracteres en
coman. Si por ejemplo, se desea lis-
tar todos tos cddigos que empiecen

- por 1,enel campo del ¢odigo se de-
be teclear 1 y rellenar el resto del
campo con asteriscos (*). En resu-
men para enmascarar cualgquier co- .

" digo- en- inventario, facturacion o
cartera, deben utiiizarse asteriscos..
(*) para completar {a longitud de es-

te una vez escogidala secuenciade

caracteres y su posscuﬁn dentro del
codigo. :

VENTAS DESC DEVOL % DEV VENTAS NETAS
201001 BLANCA L. HERRERA ~ MES 0.00 0.00 0.00 ' 0.00
AC 390,000.00 19,500.00 0.00 0.00 370,500.00
a ZONA 281 MES 0.00 0.00 0.00 b 0.00
AC. 390,000.00 19,500.00 0.00 0.60 370,500.00
*wwe DISTRITG 2 MES 0.00 0.00 0.00 “as 0.00
4 AC. 390,00.¢0 19,500.00 0.00 0.00 370,500.00
301001 ADRIANA QUIROGA MES 0.00 C0.00 0.00 0.00
_ AC. 0.00 0.00 0.00 0.00
ZONA 301 MES - 0.00 0.00: 0.00 0.60
- : AC." o 0.00 . 000 0.00 0.00
DISTRITO 3 MES . C0.00 0,00 0.00 0.00
AC. - 0.00 0.00 0.00 e .00
xxa TOTALES MES 0.00 0.00 0.00 o 0.00
AC.". 360,000.00 19,500.00 0.00 0.00 T 370,500.00
o Figura 6

. , i
" CARTERA. Existen seis alternativas por Es posible adjudicar referen-

cias & los periodos en que se re-
guiere clasificar los vencimientos

_ de la cartera. Ejemplo: 0-30, 31-60,
61-90 0 méas de 90 dias. De acuerdo
con la estructura de codigo del
cliente es posible obtener subtota-

.“les con el fin de cruzar la informa-
cién del cliente con cartera por ven-
cer discriminada o vencida discri-
minada.,

La cartera no es manejada ba-
jo el concepto de cuenta corriente.
Si se quiere introducir una nota dé-
bito, una nota crédito, o un recibo
de caja, estos deben hacer referen-
cia a un ndmero de facturay ata
cuota correspondiente. De esta ma-
nera se consigue un mejor control
sobre el estado de cuenta del
cliente.:- -

Para ;Jroceder al cierre ‘men-
sual es necesario hacer el cierre de
los archivos de clientes, de produc-

tos y de ventas. El cierre de fin de

B Oficina Eficiente Mayo - dunio 1986
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VENTAS POR PRODUCTO

FECHA DE PROCESO (AAMMDY): 860303

VERSION 2.5-DEMO
VENTAS POR PRODUCTO

PAGINA 1
FECHA: MARZO 3 DE 19886.

DESCRIPGION

CODIGO VENTAS DEVOLUCIONES % VENTAS NETAS

A CANTID VALOR CANTID VALOR DEVOL CANTID  VALOR
1AS0701 ASPIRADORA REF. 0701 MES 0.00 - 000 0.00 . 0.00 0.00 0.00
AC. 2600 634,320.00 800 - 30,000.00 2300 2000  604,320.00
1AS0701 MES . 0.00 L 000 xer 0.00
: AC. ' 634,320.00 1 30,00000. 473 604,320.00
e INEA 1A MES . - S 0.00. . 0.00 0.00
AC. 634,320.00 3000000  4.73 604,320.00
1BR1212 BRILLADORA REF. 1212 MES = 0.00 0.00 0.00 - 000, v 0.00 0.00
_ .. AC 16.00" 468,440.00 ©  6.00 - 35000.00. 3750 = 10.00  433,440.00
1BR1212. " MES - S 0400 o C0.00 e mee & 0.00
S A ©468,440.00 U 735,00000 " 7.47 " 433,440.00
e INEA - 1B MES: - 600 Le00.  we T 0.00
AC, 468,440.00 35,000.00 7.47 433,440.00
v TOTALES MES 0.00 000 0.00
AC, .. .. 1,102,760.00 : . . 65,000.00  5.89 1,037,760.00

afto se llevara a cabo en diclembre

procediendo a poner en ceros los
- acumulados del afio de clientes, de: =
- productos y de vendedores. . -

: MANTENIMIENTO DE
- VENDEDORES R

Esta o'pcic‘:n tiene como propé-

sito manipular la informacién basi: °

ca en los archivos de vendedores

como se puede ver en la figura 5.
Aqul se crean los registros de fos -
vendedores con el propésito de re-

gistrar las ventas vy los recaudos he-
.chos por ellos. Se puede consuitar

la informacién almacenada en los.

registros de los vendedores. & ¢c6-

digo de vendedor debe formar par- .

. te del codigo del cliente. Esta rela-
cion debe estar definida desde el
momento en que se han estructura-
do los cddigos de los clientes.

| lizada para suministrar auxiliarés de
‘|: contabilidad relativos 4 fa gestion

B REPORTES ESPEC!ALES
- Toda la informacion que ha si-
“do captada por los ' médulos de in- -
. ventarios, facturacién y cartera en: |
forma Integral y relacionada; es uti- |

de ventas y a producir reportes’es-
tadisticos que ayuden a controlar el
trabajo- realizado.’ Estos: reportes -
son ventas acumuladas por clignte,
auxiliares de cuentas por cobrar, re-
" caudo de IVA por cliente, movimien- :.
to de inventarios y movimiento de
‘cartera. A los reportés especiales
pueden entrar todos los usuarios,
pero- estos estan restringidos de
acuerdo con la mformacuon que-. :
eElos manejan.: '
Al reporte de ventas acumuia--
das por ¢liente de fa figura 6, solo - |
pueden entrar aquellos” usuarios’
gue tienen acceso alos reportes de
ventas, Este reporte produce para

cada cliente las ventas, los des-

.. Figura7

cuentos Ias devo!ucuonesylasven-, '
tas netas:: : :

- Al reporte de ventas por pro- ;
ducto figura 7, tienen acceso aque- -
llos usuarios que pueden introducir .
movimiéntos de inventarlos opue-

- den: producir reportes de invenfa~ -
‘rlos. Para cada producto aparece la-
. cantidad vendida, su valor, la canti-.

dad devueltay suvalory lasventas
netas con la cantidad y su valor.. -~
- También es posible manipular: -
la informacion bésica en los archi-
vos de vendedores con el proposi- -
to de registrar las ventas y los re-' -
caudos hechos por ellos, las ventas -
acumuladas, las ventas mensuales, .
las devoluciones, los descuentos, -
las ventas netas y los recaudos de :

. ‘cada vendedor m

- Por CLEMENCIA MORALES k

Para mayor infermacién marque
el N° 81 en la Tarieta del Lector.
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